
Multilaterale Verträge: 
• Open-Access – Whole Sale Produkte: Kunden sind GmbHs (Markt 3a) 
• Open Access – L2/L3 BSA: Kunden sind Privatkunden (Markt 3b) 
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Was wir gewinnen, sowohl bei dem Markt 3a als auch bei dem Markt 3b

Anzahl Produkte (Einnahme x Produkt)

Anschlussquote (Einnahme x Anschlüsse)

Produktivität/Effizienz durch  
Standardisierung und Automatisierung  
(Kosten/Anschluss; Kosten/Dienst)

Gewinnpotential

Gewinnpotential

Gewinn- 
potential

Schweden heute
Deutschland heute
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Whole Sale Produkte (3a) werden hauptsächlich von nationalen GmbHs bezogen

Dark Fiber

Kollokation

Ethernet

Wellenlängen

Sonstige Kapazitätsdienste

Standorte für Sendeanlagen

Richtfunk

• Der Markt ist Bundesweit 

• Die Kunden sind private bundesweite Unternehmen 
wie Einzelhandelsketten, Rechenzentren, 
Tankstellen, aber auch der öffentliche Sektor und 
dazu Festnetzbetreiber, 4G und 5G 
Mobilfunkbetreiber und ISP-Dienstleister 

• 25% - 50% der Einnahme kommen aus diesem 
Kundensegment, abhängig von der 
Unternehmensdichte des Gebiets 

• Die sieben häufigsten Whole Sale Produkte in der 
Graphik

Whole Sale Produkte:
Anteil Anbieter der städtischen Netzbetreiber 
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• Ein branchenübgreifendes Projekt  

• Das Konzept für den 3a Markt haben wir in 
Schweden den Namen Cesar2 gegeben

• Ein Beispielunternehmen, ein Akteur auf dem 
Markt 3a:

Den 3a Markt – Schnittstellen, Prozesse, Standardvereinbarungen und 
der Plattform
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https://www.ssnf.org/nat-i-varldsklass/CESAR/
https://netwest.se
https://www.ssnf.org/nat-i-varldsklass/CESAR/
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• Der Markt ist lokal orientiert für den 
Netzbetreiber und bundesweit für die 
"virtual" ISP

Open Access auf L2/L3 BSA (3b) – Wettbewerb der Dienstleister auf der 
Glasfaser – haben 80-90% der privaten Endkunden
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https://utsikt.stadsnatsportalen.se/serviceguide/index/consumers/list?category=1
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• Die Service-Provider-Vereinbarung für offene Netze 
(auf L2 und L3 BSA) wurde in der heute 
bestehenden Version 2017 ins Leben gerufen  

• Der Standardvertrag mit sämtlichen Vertrags-
anhängen steht allen zur Verfügung, er ist jederzeit 
auf der Homepage von Stadsnätsföreningen 
abrufbar

Den 3b Markt – Schnittstellen, Prozesse, Standardvereinbarung und die 
Plattformen

• Schnittstellen für L2/L3, Prozesse, 
Produkte und Standardverträge 
wurden von Stakeholder ausgearbeitet 
• Dienstleister: 

ComHem ≈ Vodafone 
Viasat ≈ Astra 
Telia ≈ Deutsche Telekom 

• EVU City Carrier zusammen mit 
Stadsnätsföreningen 

• Ein branchenübgreifendes Projekt 
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https://www.ssnf.org/nat-i-varldsklass/avtal/tjansteleverantorsavtalet/

